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Umowa o wolnym handlu UE-Wietnam:
szanse i wyzwania dla polskiego biznesu

Damian Wnukowski

Negocjowana umowa o wolnym handlu miedzy UE a Wietnamem ma zmniejszy¢ bariery celne
i administracyjne w dostepie do obu rynkéw, a zatem — przyczyni¢ sie do zaciesnienia bilateralnej
wspotpracy handlowej i inwestycyjnej. Moze stanowi¢ impuls dla europejskiego biznesu do zwiekszenia
obecnosci na perspektywicznym i stabo nasyconym rynku wietnamskim. Polska administracja powinna
intensywniej wspierac rodzimych przedsiebiorcow w wykorzystywaniu szans biznesowych wynikajqcych
z implementacji umowy.

Socjalistyczna Republika Wietnamu (SRW) jest jedna z najdynamiczniej rozwijajacych sie gospodarek
Stowarzyszenia Narodéw Azji Potudniowo-Wschodniej (ASEAN) — w 2013 r. jej PKB wzrést o 5,3%. UE dostrzega
potencjat drzemiacy w rynku wietnamskim, liczacym ponad 90 min konsumentéw o stale rosnacej sile nabywczej.
Rynek wewnetrzny Wietnamu jest jednak silnie chroniony, a istniejace bariery celne i regulacyjne utrudniaja dziatalnos¢
zagranicznym firmom. Dlatego tez UE dazy do zwigkszenia dostepnosci tego rynku dla unijnych eksporterow
i inwestorow, w czym gtéwna role ma odegraé¢ negocjowana umowa o wolnym handlu.

Maszyny za ubrania. Od zakonczenia zimnej wojny mozna zaobserwowac staly rozwoj relacji UE
z Wietnamem, opartych przede wszystkim na wspotpracy gospodarczej i pomocy rozwojowej. W 1995 r. UE
podpisata z Wiethamem Ramowe porozumienie o wspdtpracy, a w pazdzierniku 2010 r. uzgodniono tres¢ Umowy
o partnerstwie i wspotpracy (podpisanej w czerwcu 2012 r.), zaktadajacej rozwoj stosunkéw w wielu obszarach, takze
w handlu i inwestycjach. Ponadto wstapienie Wietnamu do WTO w 2007 r. przyczynito sie do poprawy klimatu dla
biznesu i wptyneto na zwiekszenie dynamiki kontaktow z UE.

Dzieki tym posunieciom wymiana handlowa miedzy UE a SRW w ostatnich latach systematycznie wzrastata —
gdy w 2007 r. jej warto$¢ wynosita | 1,5 mld euro, to do 2013 r. zwiekszyfa sie niemal 2,5-krotnie, osiagajac poziom
27,1 mld euro. Wynik ten dat Wietnamowi piate miejsce pod wzgledem obrotéow handlowych z UE wsréd panstw
ASEAN i trzydzieste w skali swiata. W 2013 r. kraje UE sprzedaty w Wietnamie produkty o wartosci zaledwie 5,8 mld
euro (gtownie maszyny, samoloty, pojazdy mechaniczne i lekarstwa), a sprowadzity stamtad dobra za 21,3 mld euro
(m.in. obuwie, odziez, meble, urzadzenia elektroniczne i Zywnos¢ — kawe, ryz czy owoce morza). Jak wida¢, struktury
eksportu obu gospodarek s3 komplementarne: UE sprzedaje gtownie dobra kapitatochtonne, a Wietnam -
pracochtonne. Dzieki temu rzadsza staje sie bezposrednia konkurencja obu partnerow. UE odnotowafa jednak
w 2013 r. deficyt w handlu z SRW wynoszacy 15,5 mld euro (o 2,2 mld euro wigcej niz rok wczesniej), co wynikato
m.in. z istniejacych barier w dostepie do rynku wietnamskiego. Warto doda¢, ze UE jest takze jednym z najwigkszych
inwestorow w SRW — wartos¢ jej inwestycji bezposrednich wynosi ponad 1,3 mld euro.

Negocjacje na finiszu. Aby skuteczniej wykorzysta¢ potencjat obu rynkéw, rozpoczeto w czerwcu 2012 r.
negocjacje w sprawie kompleksowej umowy o wolnym handlu (EU-Vietnam Free Trade Agreement — EVFTA). Umowa
ma zapewnic fatwiejszy dostep do obu rynkéow dzigki redukcji barier regulacyjnych i ponad 90% stawek celnych. Moze
to przynies¢ korzysci w postaci zwigkszenia wartosci wietnamskiego eksportu do UE o ok. 4% rocznie, a sprzedazy
z UE do Wietnamu — o ponad 3%.

Dotychczas przeprowadzono dziesie¢ rund negocjacji EVFTA. Do drazliwych kwestii nalezy zaliczy¢ przede
wszystkim zakres otwarcia Wietnamu na zagraniczng konkurencje, co moze utrudni¢ rozwdj lokalnego przemystu (np.



motoryzacyjnego), czy gotowos¢ UE na liberalizacje dostepu do rynku obuwia i odziezy z Wietnamu (obecnie cto na
obuwie wynosi ponad 12% przy sredniej stawce rzedu 4%). Wietnam zabiega takze o zlagodzenie tzw. regut
pochodzenia towaréw, aby uzywaé w procesie produkcji materiatdw z panstw trzecich, jak réwniez o przyznanie mu
statusu gospodarki rynkowej, co utrudni stosowanie wobec niego $srodkéw antydumpingowych przez UE. Trudnosci
W zawarciu porozumienia moze réowniez spowodowaé wymog spojnosci EVFTA z istniejacymi politykami unijnymi —
wspierania przestrzegania podstawowych praw czlowieka, jak wolnos¢ stowa i religii. Moze to byé¢ trudne do
zaakceptowania przez strone wietnamska.

Niemniej w trakcie wizyty premiera Nguyen Tan Dunga w Brukseli w pazdzierniku 2014 r. wyrazono che¢
osiagniecia porozumienia w ciagu najblizszych kilku miesiecy. Nalezy zaznaczy¢, ze po podpisaniu porozumienia
konieczna bedzie jeszcze jego akceptacja przez Parlament Europejski oraz parlamenty krajow cztonkowskich, co moze
potrwac kilka miesiecy, a nawet lat.

Nizsze cfa i uproszczone regulacje. Jesli EVFTA wejdzie w Zycie, obnizeniu ulegnie zapewne $rednia stawka
celna (obecnie ponad 9%) na produkty eksportowane z UE do Wietnamu. Najwiecej korzysci dla firm europejskich
powinna jednak przynies¢ eliminacja barier administracyjnych. Mozna podzieli¢ je na trzy grupy. Pierwsza obejmuje
ograniczenia eksportowe iprocedury celne. Po implementacji umowy moze zosta¢ utatwiony odbiér dostaw
niektorych produktow niebedacych towarami ,,pierwszej potrzeby”, np. kosmetykow czy telefonow komorkowych,
ktory obecnie odbywa sie tylko w wybranych portach (m.in. Ho Chi Minh czy Da Nang), a importer musi miec¢
rozbudowang dokumentacje (np. aprobate wietnamskiej ambasady z kraju producenta). Wietnamskie przepisy celne
powinny sta¢ si¢ tez bardziej spojne, a cata procedura kontroli granicznej prostsza. Druga grupa barier dotyczy
inwestycji i dostepu do rynku. W szczegolnosci moze zosta¢ zmniejszona liczba licencji i pozwolen na prowadzenie
dziatalnosci gospodarczej, a procedury zwiazane z ich uzyskaniem ulegna uproszczeniu. Obecnie s3 one czasochtonne
i generuja dodatkowe koszty. Trzecia grupe stanowia bariery regulacyjne. EVFTA powinna wzmocni¢ przede
wszystkim system ochrony wiasnosci intelektualnej oraz regulacje dotyczace stabilnosci sektora finansowego.

Szanse i zagrozenia dla polskich firm. Umowa EVFTA stworzy atrakcyjne mozliwosci biznesowe dla
polskich przedsigbiorstw z réznych branz. W 2013 r. polskie firmy sprzedaty do Wietnamu dobra za jedyne 110,8 min
euro (sprzedaz do Malezji przyniosta dwa razy wiecej, a do Singapuru az pieciokrotnie), co ukazuje niewykorzystany
potencjat eksportowy. Polscy dostawcy moga szukaé nisz rynkowych chociazby w segmencie rolno-spozywczym, ze
wzgledu na rosnaca sktonnos¢ bogacacego sie spoteczenstwa wietnamskiego do zakupu lepszej jakosciowo i zdrowszej
Zywnosci, a za taka uchodza produkty z UE. Na rynku wietnamskim szansg na zaistnienie maja gtownie dostawcy
produktéw mlecznych (m.in. dla dzieci), a takze migsa czy jabtek, szczegdlnie ich stodszych odmian.

Wietnamem powinni w wigkszym stopniu zainteresowac si¢ producenci lekéw, z uwagi na coraz czgstsze
poszukiwanie przez Wietnamczykow wartoSciowych, bezpiecznych preparatéw. Popyt zauwazalny jest rowniez na
réznego rodzaju maszyny, w tym gérnicze (Wietnam jest drugim najwiekszym producentem wegla wsréd panstw
ASEAN) i rolnicze. Ponadto moze rosna¢ zapotrzebowanie na maszyny budowlane w zwiazku z rzadowymi planami
przeznaczenia do 2025 r. az 56 mld dol. (ok. 47 mld euro) na projekty infrastrukturalne. Perspektywy wspotpracy
pojawiaja si¢ tez w tzw. zielonych technologiach, szczegdlnie zwiazanych z gospodarka wodno-sciekowa
i odnawialnymi zrodtami energii. Zwigkszenie zakresu ochrony inwestycji przez EVFTA powinno skfoni¢ polskie firmy
do rozwazenia wigkszego zaangazowania inwestycyjnego w Wietnamie. Utatwitoby to dostep nie tylko do tego rynku,
lecz takze do rynkéw innych cztonkéw ASEAN oraz krajow, z ktérymi organizacja, w przeciwienstwie do UE, ma
podpisane umowy o wolnym handlu — dotyczy to m.in. Chin, Indii czy Australii. Polskie firmy musza sie tez jednak
liczy¢ z wyzwaniami zwiazanymi z wejsciem w zycie EVFTA — z wieksza konkurencja wietnamskich dostawcow
odziezy, obuwia czy mebli, a tym samym ze zwiekszona presja cenowa.

Niewykorzystany potencjat wspélpracy regionalnej. Zawarcie EVFTA moze utatwi¢ wejscie na rynek
wietnamski polskim przedsigbiorstwom, przede wszystkim z sektora spozywczego, maszynowego, farmaceutycznego
i tzw. zielonych technologii. Bedzie réwniez stanowic¢ forme promocji tego kraju wsroéd polskiego biznesu. Rozwdj
wspotpracy z Wietnamem i innymi cztonkami ASEAN moze przyczyni¢ sie do dywersyfikacji kierunkow polskiego
eksportu. Cel ten nabiera szczegdlnej wagi wobec narastajacych w ostatnich miesigcach trudnosci w handlu z Rosja
i Ukraina. Polski biznes oraz administracja rzadowa powinni monitorowac stan negocjacji EVFTA i przygotowa¢ sie do
korzystania z zapisow umowy w razie jej wejscia w zycie. Rozpowszechnianie informacji o szansach dla polskiego
biznesu stwarzanych przez umowe z Wietnamem powinno odbywac sie we wspdtpracy rzadu z samorzadami
gospodarczymi, gtéwnie z branzy spozywczej i maszynowej.

Szczegdlng uwage nalezy zwréci¢ na rozwdj wspotpracy regionalnej — ze wzgledu na odmienny klimat
biznesowy w poszczegdlnych prowincjach Wietnamu iroéznice w zamoznosci ich mieszkancéw. Dotychczas nie
podejmowano intensywnych dziatan w tym kierunku, mimo istnienia umowy o wspétpracy miedzy Warszawa a Hanoi
czy nawiazania w 2012 r. przez wojewodztwo slaskie relacji z prowincja Quang Ninh. Ponadto organizacja regularnych
spotkan z przedstawicielami wietnamskiej mniejszosci mieszkajacej w Polsce, przede wszystkim z przedsiebiorcami, jak
rowniez z wietnamskimi absolwentami polskich uczelni, moze umozliwi¢ nawiazanie przez polskie firmy
wartosciowych kontaktéw biznesowych.

Dziatania te powinny by¢ wsparte aktywnoscia w sferze kultury i edukacji, np. polski rzad i uczelnie wyzsze
mogliby rozszerzy¢ oferte stypendiow dla wietnamskich studentéw i pracownikéw naukowych.



